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Мировой рынок СИЗ
Консалтинговое агентство «GRAND VIEW RESEARCH» 

опубликовало отчет о развитии рынка СИЗ
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Российский рынок спецодежды, спецобуви, СИЗ

Объем рынка – 150 млрд. руб. (АСИЗ, 2018)

Оценочный рост рынка +8% в 2019 году

К 2025 году, по данным Минпромторга, рынок спецодежды, спецобуви, 
СИЗ может достигнуть 200 млрд. руб.

Средние затраты на приобретение спецодежды, спецобуви, СИЗ на 
одного рабочего 7548 руб. (ФСС, 2016)



Распределение рынка СИЗ РФ по продуктовым 
категориям
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Лидеры рынка СИЗ по выручке за 2018 год



Затраты на СИЗ крупных компаний в РФ



Потребление спецодежды, спецобуви, СИЗ в РФ

Госкомпании обеспечивают 30% спроса на спецодежду, спецобувь, СИЗ

Среднее потребление в нефтегазовой отрасли – 25000 руб. на 
1 рабочего

Среднее потребление в металлургии – 14000 рублей на 1 рабочего

Затраты на закупку спецодежды, спецобуви, СИЗ в среднем 0,3 % от 
общих затрат предприятий.



Каналы продаж спецодежда, спецобувь, СИЗ

Прямые продажи конечному потребителю СИЗ – 37 %

Продажи дилерам и дистрибьюторам – 53 %

Продажи через торговые сети – 5 %

Розничная торговля через специализированные магазины  - 3,5 % 

Онлайн продажи – 1,5 %



Тренды российского рынка спецодежды, спецобуви, СИЗ

Увеличение использования спецодежды с защитой от термических рисков

ТРЕНД 1



Тренды российского рынка спецодежды, спецобуви, СИЗ

Использование в спецодежде тканей со специальными свойствами 
(мембрана) и тканей с комплексной защитой (огнестойкие, антистатические, 

кислотостойкие)

ТРЕНД 2



Тренды российского рынка спецодежды, спецобуви, СИЗ

Увеличение доли услуг:

Аутсорсинг Аренда Стирка

ТРЕНД 3



Тренды российского рынка спецодежды, спецобуви, СИЗ

Увеличение доли онлайн продаж

Онлайн продажи самый быстрорастущий сегмент рынка

Компания «Авангард – профессиональные решения» за 3 года увеличила 
продажи спецодежды через интернет магазин Wildberries с 0 до 200 млн.руб.

Amazon.com увеличил свою долю на рынке СИЗ США за последние 5 лет до 30%

Компания «Комус» через свой интернет-магазин продает спецодежды, 
спецобуви, СИЗ более чем на 800 млн. руб.

ТРЕНД 4



Тренды российского рынка спецодежды, спецобуви, СИЗ

Роль социальных сетей как канала продвижения продукции

ТД Тракт – 3,5 тыс.

Восток-Сервис- 1,2 тыс.

Энергоконтракт – 1,2 тыс.

Техноавиа- 400

Медстильсервис – 46,5 тыс.

Планета Сириус – 3,57 тыс.

Техноавиа – 1,44 тыс.

Восток-Сервис – 1,42 тыс.

СОМЗ – 1,311 тыс.

Авангард – 938

Энергоконтракт – 493

Медстильсервис – 26 тыс.

BASK – 4,6 тыс.

Работа и отдых (УРСУС) – 3,6 тыс.

Восток-Сервис – 2,54 тыс.

Норд-Спецодежда – 1,9 тыс.

Техноавиа – 1,36 тыс.

Энергоконтракт – 1,3 тыс.

ТРЕНД 5



Активность в соцсетях производителей и  
дистрибьюторов СИЗ: Зарубежные компании

Dickies –1,34 млн.чел.

Engelbert Strauss – 216,6 тыс.чел.

Snickers – 151,1 тыс.чел.

MSA Safety – 56,8 тыс.чел.

Uvex Safety – 37,6 тыс.чел.

Portwest – 17 тыс.чел.

Sievi – 16,5 тыс.чел.

Mascot – 10,5 тыс.чел.

Cofra – 10,4 тыс.чел.

Cherva – 5,6 тыс.чел.

Delta+ - 4,8 тыс.чел.

Ansell – 4,7 тыс.чел.

Dickies – 388 тыс.чел.

Engelbert Strauss – 84,7 тыс.чел.

Snickers – 20,5 тыс.чел.

Baffin – 11,5 тыс.чел.

Baffin – 22,4 тыс.чел.

Engelbert Strauss – 19,6 тыс.чел.

MSA Safety – 9,66 тыс.чел.

Dickies – 8,8 тыс.чел.



Тренды российского рынка спецодежды, спецобуви, СИЗ

Усиление роли профессионального сообщества

Только консолидируя усилия участников рынка можно рынок изменить

Ассоциация СИЗ – единственное профессиональное сообщество на рынке СИЗ, 
в которое входит более 100 компаний

ТРЕНД 6



Комплексная поставка конечному потребителю

расширение предложения конечному потребителю (одежда для медицины, 
сферы услуг, женская спецодежда, спецодежда для защиты от термических 

рисков

Расширение ассортимента и специализации на рынке 
спецодежды, спецобуви, СИЗ

Тренды российского рынка спецодежды, спецобуви, СИЗ

ТРЕНД 7



Тренды российского рынка спецодежды, спецобуви, СИЗ

Экспорт российской спецодежды, спецобуви, СИЗ

ТРЕНД 8



Тренды российского рынка спецодежды, спецобуви, СИЗ

Диджитализация российского рынка СИЗ. Внедрение умных СИЗ

ТРЕНД 9



Тренды российского рынка спецодежды, спецобуви, СИЗ

Изменение законодательства, касающегося рынка 
спецодежды, спецобуви, СИЗ

Маркировка спецобуви, спецодежды

В течение 3 лет будут изменены 46 правил по выполнению работ

Переход на риск-ориентированный подход в выдаче 
спецодежды, спецобуви, СИЗ

ТРЕНД 10



ВЫВОДЫ

Рынок СИЗ меняется и трансформируется

На рынке в текущем моменте есть риски и есть возможности

Конкуренция будет возрастать, условия для бизнеса 
усложняются. В данных условиях возрастет необходимость в 

кооперации на рынке

Инновации должны стать драйвером роста рынка СИЗ



СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ!


