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Запрос 
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(ценовых котировок, 
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Торги

Не торги

По совокупности парметровПо цене



44-ФЗ регламентирует порядок осуществления закупок товаров и услуг 
для обеспечения государственных и муниципальных нужд

223-ФЗ регламентирует порядок осуществления закупок для 
государственных корпораций и компаний, субъектов естественных 

монополий, государственных унитарных предприятий



Основные электронные площадки – «Сбербанк-АСТ», ММВБ 
«Госзакупки», национальная электронная площадка, Единая 

электронная торговая площадка, B28-Gcenter

Основным способами выбора поставщика являются сейчас 
электронные торги



Изменение законодательства (44-ФЗ, 223-ФЗ), активность 
Федеральной Антимонопольной Службы (ФАС) и электронные торги 

сделали процедуру торгов более прозрачной и менее 
коррумпированной, что повлекло за собой усиление конкуренции

Вывод:



Какие есть возможности увеличения продаж у 
производителя?

• Расширение выпускаемого ассортимента 
• Инновационные разработки и создание уникальных продуктов 
• Создание собственной торговой марки. Складская программа 
• Онлайн торговля 
• Экспорт спецодежды в страны СНГ и дальнего зарубежья. Контрактное производство 
• Расширение сотрудничества с российскими дистрибьюторами спецодежды 
• «Ивановский текстильный кластер» как возможность развития и увеличения продаж



Расширение ассортимента

Компания «Бисер» запустила линейку спецодежды для защиты от термических рисков 
Компания «Текстиль-М» имеет в ассортименте не только спецодежду, но и спецобувь и 

СИЗ от известных мировых производителей



Инновационные разработки и создание уникальных 
продуктов

Компания «Энергоконтракт» разработала и 
выпустила инновационный костюм для защиты 

от биологических факторов «Биостоп» и 
комбинезон спасателя ПСКТ



Инновационные разработки и создание уникальных 
продуктов

Компания «Меридиан» разработала и запустила в производство зимний 
огнестойкий костюм из мембранных тканей для нефтегазового сектора



Создание собственной торговой марки. Складская 
программа

Россия- «Восток-Сервис», «Техноавиа», «Авангард», «Спецобъединение Юго-Запад». 
Зарубежные компании- Snickers (Великобритания), Dickies (Великобритания), ProJob 

(Швеция)



В России есть устойчивый спрос на высококачественную спецодежду



Онлайн торговля

В данный момент это самый быстрорастущий канал продаж на рынке СИЗ. Вы можете 
начать сотрудничество с электронными площадками (Wildberries, OZON, Все инструменты) 
Собственный он лайн магазин тоже может стать площадкой для увеличения продаж, если 

инвестировать в продвижение продукции



Онлайн торговля



Экспорт спецодежды в страны СНГ и дальнего 
зарубежья. Контрактное производство

Продукция компании 
«Техноавиа» вошла в каталоги 

электронных площадок 
Amazon.com во Франции и 
Германии. Зимние костюмы 
производства «Техноавиа» 

продаются в ряде 
специализированных магазинов 

во Франции 

Компания «Энергоконтракт» 
активно продает свою 

продукцию не только в странах 
СНГ, но и в странах Ближнего 

Востока



Расширение сотрудничества с российскими 
дистрибьюторами

Крупнейшие российские компании на рынке СИЗ заинтересованы в увеличении выпуска 
высококачественной спецодежды. Необходима совместная программа сотрудничества 
при содействии правительства Ивановской области. Инициатором подобной программы 

может стать Ассоциация СИЗ (АСИЗ)



«Ивановский текстильный кластер» как возможность 
развития и увеличения продаж

Ивановская область имеет у российского потребителя устойчивый имидж 
ведущей текстильной и швейной области 

Область обладает инновационной и кадровой инфраструктурой, 
индустриальными парками, позволяющими серьезно увеличить объемы 

выпускаемой продукции



СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ


